AutoSanLorenzo Srl
ha scelto il DMS ADP
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AutoSanLorenzo Srl concessionaria esclusiva Opel dal 1960 per
Mestre, Rovigo, Ferrara, Modena e presto anche a Reggio Emilia;
nel 2006 ha scelto Autoline con | obiettivo di collocarsi tra le prime
10 aziende in Italia per volume d affari e fatturato . Oggi si trova
al secondo posto tra le concessionarie del marchio Opel.

La nostra Storia

Negli anni '50 Mario Gasparini fonda I'azienda con i marchi Citroen e Lancia, passando ad Opel dieci
anni piu tardi. L'espansione dell'azienda non si ferma e nel 1993 apre la sede di Venezia, seguita poi da
Rovigo, Ferrara, Modena e dall’acquisizione del marchio Saab a Ferrara e Venezia. Nel 2008
I'acquisizione del marchio Audi e nel 2009 di Chevrolet, con un nuovo punto vendita a Reggio Emilia.

L'azienda, consegna oggi 4.500 auto nuove e circa 2.500 usate raggiungendo nel 2007 un fatturato di
oltre 80 milioni di euro con circa 100 dipendenti .

Perché scegliere Autoline

Emanuele Gasparini ci spiega il motivo: “il nostro obiettivo era perfezionare il percorso iniziato con

Drakkar (il precedente DMS ADP) e, come cliente “pilota”, poter mettere a disposizione la nostra
esperienza nel settore”.

“Non pretendiamo che le cose cambino se facciamo
sempre la stessa cosa” con questo spirito abbiamo
affrontato la nuova sfida con Autoline.

Emanuele Gasparini

Titolare di AutoSanLorenzo Srl
di Mestre (Ve)
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Investimenti Pubblicitari

In un’azienda come la nostra che utilizza in maniera
strutturata i mezzi pubblicitari , oggi con Autoline & possibile
misurare immediatamente il ritorno d’investimento. A questo
proposito sono molto importanti i follow-up eseguiti dai nostri
venditori. Monitorare l'afflusso giornaliero di clienti in
tutte le sedi, ci permette di capire se il tipo di mezzo
pubblicitario utilizzato € il piu idoneo o se esiste un problema

di organizzazione interna.

Da quando abbiamo potuto “giocare” tutte le nostre ¢ arte, grazie ad Autoline, vendiamo di piu.

“L’esportazione del bilancio su base mensile ha permesso di verificare con certezza
matematica se stiamo raggiungendo i risultati prefissati.

Il Bilancio deve sempre coincidere con il bilancio gestionale, in modo da poter
intervenire dove ci sono delle difficolta, oggi con Autoline tutto questo e possibile.

In magazzino controllo le giacenze ogni 15 giorni, ma ogni giorno posso monitorare
lo stock. Ogni martedi viene eseguito l'inventario. Con Autoline infatti, € stato
eliminato il vecchio concetto di disponibilita, passando ad una disponibilita

“dinamica”.

| report sviluppati in officina, consentono di tenere sotto controllo gli ingressi e, di
conoscere manodopera e fatturato in tempo reale”.

“Con Autoline vedo svilupparsi in tempo reale
le trattative; finalmente grazie a dei processi
tutti sanno cosa devono fare e nulla viene
lasciato al caso, diminuendo, anche i tempi
di passaggio di informazioni.
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